
Comercial de grandes cuentas. Recuperación de equipos. Madrid o Barcelona

Empresa de recuperación de sistemas informáticos como PCs, monitores,

impresoras, portátiles, servidores, tablets y telefonía móvil. Líder en el ámbito de

la seguridad en el tratamiento de la información contenida en los  dispositivos

recuperados, en la eliminación segura y en el reciclaje de los mismos de una

manera respetuosa con el medio ambiente

Funciones:

Comercializar el servicio de recompra, retirada y gestión profesional del reciclado

de equipos informáticos con grandes empresas y corporaciones.

Desarrollar las cuentas asignadas en colaboración con la Dirección..

Acordar precios, plazos, niveles de servicio con los interlocutores de las

empresas. Normalmente serán los responsables de informática, servicios

generales o administración de las empresas.

Proponer y negociar otros servicios de valor añadido para los clientes.

Colaborar en la planificación de los servicios acordados.

Participar en la elaboración de la mejor estrategia comercial para los distintos

sectores.

Mantener un contacto constante y de confianza con los clientes activos y

potenciales.

Visitar personalmente a los clientes objetivo a nivel nacional.

Características:

Experiencia mínima de 5 años en Desarrollo de Negocio en grandes cuentas de

recuperación de equipos informáticos o de otros materiales.

Es recomendable tener formación técnica o amplios conocimientos informáticos.

Acostumbrado a las ventas de ciclo largo y a la creación y mantenimiento de

relaciones de confianza con los clientes.

Amplia capacidad de planificación, análisis y seguimiento de clientes. 

Dominio de la comunicación oral y escrita necesaria en niveles organizativos de

dirección y gerencia. 

Buena capacidad investigadora en la búsqueda de información necesaria para el

Trabajamos con personas que necesitan de otras personas



desarrollo del puesto. Amplio conocimiento en el uso de Bases de Datos,

Linkedin. 

Orientación comercial, consecución de objetivos y dotes de negociación a alto

nivel: saber vender y obtener resultados. 

Orientación a la calidad de servicio, sabiéndose manejar en entornos de

proyectos múltiples y responsabilidades transversales.

Disponibilidad para viajar, nacional e internacionalmente

Inglés comercial  medio/alto a nivel escrito y hablado. Posibilidad de mantener

reuniones y llamadas en Inglés.

Se ofrece:

Integración en empresa sólida.

Incorporación inmediata.

Salario competitivo compuesto de fijo más variable.

Coche de empresa.

Amplias posibilidades de desarrollo en el puesto.

Trabajamos con personas que necesitan de otras personas


